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KO‘P OBYEKTLI SAVDOLARDA VICKREY-CLARK-GROVES MEXANIZMINING
SAMARADORLIGI TAHLILI

AHAJIN3 DOPEKTUBHOCTU MEXAHU3MA BUKPU-K/IAPKA-T'POBCA B
MHOI'OOBBEKTHOM TOPI'OBJIE

ANALYSIS OF THE EFFICIENCY OF THE VICKREY-CLARK-GROVES MECHANISM
IN MULTI-OBJECT TRADES

Xalmirzayev Ozodbek Abdurasulovich
ADU mustagqil tadgiqgotchisi

Annotatsiya

Mazkur maqolada muxirlangan ikkinchi narx, yoki Vickrey auksion mexanizmi orgali ko‘p
obyektli sotuvlarni rag‘batlantirish xar doim ham yaxshi samara beravermasligi, auksion g‘olibi
ba’zan noto‘g‘ri aniqlanishi hisobiga sotuvchi yoki obyekt egasiga iqtisodiy naf keltirish o‘rniga
ziyon keltirishi mumkinligini misollar keltirish va tahlil qilish yo‘llari orqali holatga aniqlik
kiritilgan. Shuningdek, agar garov, zakalat puli miqdori past migdorda belgilangan holatda savdo
tashkil etilib obyekt sotiladigan bo‘lsa, katta ehtimol bilan yuqori bahoga auksion golibi bo‘lgan
ishtirokchi pul to‘lovini amalga oshirmay ketib qolishi mumkinligi. Natijada sotuvchi va savdo
tashkilotchisining zarar ko‘rish ehtimoli ortishi, shu sababli zakalatning % miqdori Kattaroq
belgilanishi magsadga muvofiq ekanligi yoritilgan.

Kalit so‘zlar: Muxirlangan ikkinchi narx auksioni, Vickrey auksioni, Vickrey-Clark-Groves
mexanizmi, VCG, Zakalat.

B nanHON craThe pazpsAcHsETCSs TOT (akT, YTO IMPOBEJIEHHE AayKIMOHOB IO TMPOJAXe
HECKOJLKUX OOBEKTOB C HCIIOJBL30BAHHEM MEXaHHU3Ma 3aKpPBITOTO ayKIIMOHA BTOpOfI IIEHbI HJIN
aykiroHa Bukkpu He Bcerjia JaeT XOpOIIHe pe3yIbTaThl U MOXKET HHOT/1a HAHOCUTh YKOHOMUYECKUI
yimep0 TMpoAaBIy WM BIAJENbIly OOBEKTa H3-32 HENPABMWIBHOTO OIpPENEeNCHUsT IMOOeIUTeNs
aykmuoHa. Takxe, €clid ayKIMOH OpPraHM30BaH M OOBEKT MPOJAETCS C HEOOIBIIUM 3aJI0TOM,
YYaCTHHK, BEIUTPABIINI ayKIIMOH 110 BBICOKOH IIeHE, CKOpee BCEro, YiIeT, He MPOu3Beas oriaTy. B
pe3yibTaTe BO3pacTaeT BEPOATHOCTh YOBITKOB Ui MPOJABLA U OPraHU3aTOpa ayKIHOHA, II0ATOMY
1esecoo0pa3Ho yCTaHOBUTH 00JI€€ BRICOKHI MPOIIEHT 3aJ10Ta.

KuroueBble cjioBa: 3aKphIThI ayKIIMOH BTOPOM IIEHBI, ayKIIMOH BUkkpu, Mexanu3sm Bukkpu-
Knapxk-I'poysc, VCG, 3ainor.

This article clarifies the fact that the promotion of multiple-object sales through the sealed
second price or Vickrey auction mechanism does not always give good results, and that it can
sometimes cause economic harm to the seller or the owner of the object due to incorrect determination
of the auction winner. Also, if a sale is organized and the object is sold with a low amount of collateral,
the participant who won the auction at a high price is likely to leave without making the payment. As
a result, the probability of losses for the seller and the organizer of the sale increases, and therefore it
is advisable to set a higher percentage of collateral.

Keywords: Sealed second price auction, Vickrey auction, Vickrey-Clark-Groves mechanism,
VCG, Collateral.

Vickrey auksion formati — yoki muhrlangan ikkinchi narxdagi kimoshdi savdosi (SBSPA)
muhrlangan kimoshdi savdosining bir turidir. Savdo ishtirokchilari kimoshdi savdosidagi boshga
shaxslarning taklifini bilmasdan yozma takliflarni tagdim etadilar. Eng yuqori narx taklif gilgan
ishtirokchi g‘alaba qozonadi, lekin to‘lanadigan narx ikkinchi eng yuqori taklif hisoblanadi. Ushbu
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formatdagi  auksion  strategik  jihatdan ingliz ~ formatidagi  auksionga o‘xshaydi  va
ishtirokchilarga obyektning haqiqiy qiymatini taklif gilish uchun rag‘bat beradi, bu formatdagi
auksion savdosining fagat yopiq turi mavjud bo‘lib. Savdo turiga ko‘ra (1-rasm) yopiq tur bu, auksion
savdosi ishtirokchilari savdo vaqgtida va savdogacha konvertlar orgali berilgan bir birlarining
takliflarini va qatnashayotgan ishtirokchilarning sonini ko‘ra olmasligi tushuniladi.

Bundan tashgari (1-rasm) yuqoridagi turlarning ochiq va yopiq shakllari ham mavjud bo‘lib,
Ishtirokchilar tarkibiga ko‘ra:

Ochiq shakli bu — hamma taklif berishi mumkin bo‘lgan savdo mexanizmi.

Yopiq shakli bu — fagat auksion tashkilotchisi tomonidan maxsus taklif gilingan shaxslar taklif
berishi mumkin bo‘lgan savdo mexanizmi.

Vickrey yoki Ikkinchi narxdagi kimoshdi savdosi
4

Yopiq turi
Savdo 1shtirokchilan bar-
birlarining takliflarini va
r sonini ko'ra olmaydi 1

Ochiq shakli Yopiq shakli
Hamma shaxslar Faq;t auksion tashk1_lotc_h_151
ishtirok ctishi mumkin | | tomonidan maxsus taklif qilingan
v shaxslar ishtirok etishi mumbkin ‘
Eng yuqori narx taklif qilgan Eng vuqori narx taklif qilgan ishtirokchi
ishtirokchi g'alaba qozonadi, g*alaba gozonadi, lekin to‘lavdigan narx
lekin to’laydigan narx tkkinchi ikkinchi eng vuaon taklif hisoblanadi
eng yugon taklif hisoblanadi
s | L 4

VCG mexanizmi

har bir o yinchi auksion savdosida

VCG mexanizmi

har bir o"yinchi auksi dosida
Ehﬁ’;ﬂiﬂ’;ﬂ% bl o ishtirok etganligi sababli. savdo
oxirida boshga o“yinchilar nxiq'da bn::slgqa '-D‘Yin':hﬂar
tomonidan yo"qotil g‘ an tovarlar tomomnidan vo'qotilgan tovarlar

givmatiga teng miqdorda to laydi.

qivmatiga teng migdorda to laydi.

1-rasm. Vickrey yoki muhrlangan ikkinchi narxdagi
kimoshdi savdosi formati.

Vickrey yoki muhrlangan ikkinchi narxdagi kimoshdi savdosi formati mexanizmi — Vickrey
auksionida ishtirokchilar boshqga shaxslarning takliflaridan bexabar holatda. Taklif g‘olibi, g‘olib
bo‘lgan taklif narxini to‘lamaydi — ular ikkinchi eng yuqori narxni to‘laydi.

Masalan: Vickrey auksionida obyekt uchun olti nafar shaxs ishtirok etmoqgda. Har bir shaxs
quyida ko‘rsatilganidek, obyekt uchun to‘lashga maksimal darajada tayyorligini bildiradi. Vickrey
kimoshdi savdosida kim g‘olib chiqadi va obyekt uchun to‘lanadigan narx qanday bo‘ladi?

Jismoniy shaxs A o‘zining eng yuqori taklifi 103 dollar bo‘lganligi sababli kimoshdi savdosida
g‘olib chigadi. Biroq, A shaxs eng yuqori taklif narxini to‘lamaydi — u ikkinchi eng yuqori narxni
to‘laydi. Bizning misolimizda u faqat 101 dollar to‘lashi kerak bo‘ladi. Shu sababli, A shaxsining
to‘lashga maksimal tayyorligi 103 dollarni tashkil giladi va u obyekt uchun fagat 101 dollar to‘laydi.
Taklif narxi 2 dollar ortigcha.
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Individual A Individual B Individual C
$103 $101 $100.50

INndividual D INndividual E Individual F

$99.50 $99 o8

2-rasm. Kimoshdi savdosida kim g‘olib chiqadi [1]

b

Jismoniy shaxslar o‘zlarining to‘lashga tayyorligidan yuqoriroq taklif gilishlarini tushunish
uchun yuqoridagi misolni kengaytirishimiz mumkin. Eslatib o‘tamiz, Vickrey kimoshdi savdosida
ishtirokchining maksimal to‘lashga tayyorligidan yuqori yoki past narxni taklif qilish uchun hech
qanday rag‘bat yo‘q.

Taklif maksimal to‘lashga tayyorlikdan yuqorimi?

Agar B individualining to‘lashga maksimal tayyorligi $101 bo‘lsa va u $105 taklif qilsa, u
to‘lashga tayyor bo‘lganidan ko‘ra yuqoriroq narxni to‘lash xavfi ostida bo‘ladi (bu xavf, chunki
birinchi o‘rinni egallagan shaxsning taklifi shaxsning to‘lashga maksimal tayyorligidan yuqori
bo‘lgan taqdirdagina yuzaga keladi).

Bunday holda, birinchi o‘rinni egallagan shaxs A individuali bo‘ladi, uning narxi $103 bo‘ladi
— B individualining to‘lashga maksimal tayyorligidan $2 kamomad.

Taklifi maksimal to‘lashga tayyorlikdan pastmi?

Agar A shaxsining to‘lashga maksimal tayyorligi $103 bo‘lsa va $100 miqdorida past narx
taklif qgilsa, u to‘lashga tayyor bo‘lgan narx bo‘yicha taklifni yo‘qotish xavfi ostida qoladi. (Bu xavf
hisoblanadi, chunki u fagat boshga ishtirokchi past ball taklifidan yuqgoriroq taklifni joylashtirgan
tagdirdagina yuzaga keladi).

Bunday holda, B shaxsi kimoshdi savdosida 101 AQSh dollari miqdorida g‘alaba qozonadi va
fagat C individualining narxi 100,50 dollarni to‘lashi kerak. Agar A shaxsi taklifni rad etsa, u taklifni
yo‘qotadi va g‘olib fagat $100,50 to‘lashi kerak — bu A shaxsi to‘lashga tayyor bo‘lganidan kamroq.

Vickrey auksionida ishtirokchilar boshqa shaxslarning takliflaridan bexabar. Taklif g*olibi,
g‘olib bo‘lgan taklif narxini to‘lamaydi — ular ikkinchi eng yuqori narxni to‘laydi.

Bunday kimoshdi savdosida jismoniy shaxslar o‘zlarining maksimal to‘lovga tayyorligini taklif
qilishlari tavsiya etiladi. Kelishuv bo‘lmagan tagdirda, jismoniy shaxsning to‘lashga maksimal
tayyorligidan yuqori yoki pastroq taklif qilish uchun hech qanday rag‘bat yo‘q [2].

Vickrey-Clark-Groves  mexanizmi, ko‘p obyektli sotuvlarga to‘g‘ri  kelishini
rag‘batlantiradigan umumlashtirish mexanizmi sifatida tanilgan. Auksionining g‘oyasi shundaki, har
bir ishtirokchi uning ishtiroki boshqa ishtirokchilarga gqanday ta’sir qilishiga qarab narx to‘laydi.
Ya’ni, har bir o‘yinchi auksion savdosida ishtirok etganligi sababli, savdo oxirida boshqa o‘yinchilar
tomonidan yo‘qotilgan tovarlar qiymatiga teng miqdorda to‘laydi.

Misol uchun, biz ikkita olmani uchta ishtirokchi bilan auksion savdosiga qo‘ymoqchimiz,
deylik.

Ishtirokchi A bitta olma istaydi va 5 dollar taklif giladi.

Ishtirokchi B ham bitta olma istaydi va 2 dollar to‘lashga tayyor.

Ishtirokchi C esa ikkita olma da’vo qiladi va ikkalasi uchun 6 dollar to‘lamoqchi, lekin bitta
olmani ikkinchisisiz sotib olishni istamaydi.

VCG g‘oyasiga ko‘ra, olmalar A va B ishtirokchilariga sotiladi, chunki bu xolda eng yuqori
taklif hosil bo‘ldi.
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Bunday holatlar Internet tarmoglarida Vickrey-Clark-Groves mexanizmini qo‘llash orgali,
onlayn platformalarda bir necha reklama maydonini bir vagtida samarali sotish uchun ishlatiladi.
Xususan, ushbu auksion modeli Yandex, Facebook va Google va ularning hamkor tarmog‘i
tomonidan qo‘llaniladi.

Reklama maydonini sotishning bu mashhur uslubi — umumlashtirilgan (muxirlangan) ikkinchi
narx auksioni deb ataladi (1-rasm).

Mustagqil takliflar bilan Vickrey auksion turida, har bir ishtirokchi tovar giymatining hagiqiy
bahosini berish orqgali foydani maksimal darajada oshiradi. Boshgacha qilib aytganda, hagiqiy
baholash strategiyasi bir martalik Vikri auksionlari uchun ustunlik giladi. Bir martalik Vickrey
auksionida mahsulot qiymatining individual bahosi maksimal bo‘lganda ishtirokchi g‘olib
hisoblanadi. Eng umumiy holatda yanada samarali, shuning uchun u boshga auksion modellaridan
farqli ravishda, resurslarni tagsimlash samaradorligini baholash mumkin bo‘lgan modeldir. Auksion
ishtirokchilariga boshqa ishtirokchilarning taklif narxlarini o‘rganishiga ruxsat berilmaydi, (agar o‘z
baholariga ishonchlari komil bo‘lmasa, xaridorlar bozor narxlarini bilib olishga intiladilar).
Sotuvchilar esa 0‘z daromadlarini oshirish uchun "so‘qmoqni takliflar" dan foydalanishlari mumkin.
Vikri — kimoshdi savdolarida ishtirokchilarning baholarini ketma-ket ¢’lon qilish strategiyasi
ustunlik gilmaydi.

VVCG mexanizmi orgali ko‘p obyektli sotuvlarni rag‘batlantirish har doim ham samarali natija
beravermaydi, bu mexanizmda auksion g‘olibi ba’zan noto‘g‘ri aniqlanishi mumkin va bu holat
sotuvchi yoki obyekt egasiga iqtisodiy naf keltirish o‘rniga ziyon keltiradi. Yuqoridagi misolda ikkita
olma savdoga qo‘yilgan bo‘lib, ularga uchta ishtirokchi qiziqish bildirgan.

Ishtirokchi A bitta olma istaydi va 5% taklif giladi.

Ishtirokchi B ham bitta olma istaydi va 2$ to‘lashga tayyor.

Ishtirokchi C ikkita olma da’vo qiladi va ikkalasi uchun 6$ to‘lamoqchi. lekin bitta olmani
ikkinchisisiz sotib olishni istamaydi.

VCG g‘oyasiga ko‘ra, olmalar A va B ishtirokchilariga sotiladi, chunki A ishtirokchi bilan B
ishtirokchi taklifi 5$+2$=7$ eng yuqori taklif, lekin g‘oliblar ikkinchi eng yuqori narxni to‘laydi.

G‘olib A to‘lovi: B ishtirokchi 2$ tikish orqali olma oladi. Agar A bo‘lmasa, C ikkala olmani
ham yutib oladi va ular uchun 6$ to‘laydi. Shunday qilib, A ishtirokchi ikkala olma uchun C narxi va
ulardan biri uchun B narxi o‘rtasidagi fargni to‘laydi, ya'ni 6$ — 2$ = 48$ to‘laydi.

G‘olib B to‘lovi: A ishtirokchi 5$ tikish orgali olma oladi va C hech narsa olmaydi. B
ishtirokchi bo‘lmaganda, C ikkala olmani ham 6§ ga olgan bo‘lardi, chunki ikkita olma uchun 6$,
boshqa ishtirokchilar yo‘qligida A ning 5$ taklifidan oshadi. Shunday qilib, B ishtirokchi ikkala olma
uchun C narxi va ulardan biri uchun A narxi o‘rtasidagi fargni to‘laydi, ya’ni 6$- 58 = 18 to‘laydi.

VCG g‘oyasiga ko‘ra, olmalar A va B ishtirokchilarga 7$ sotildi va ular uchun 5$ to‘lashlari
kerak. Natijada B ishtirokchi 100 foiz ehtimol bilan olmaning pulini to‘laydi, chunki u olmaga eng
minimal narxni ya’ni boshlang‘ich narxiga teng bahoni 2 § taklif gilgan va g‘olib bo‘lgan edi,
shuningdek ikkinchi eng yuqori narxni ya’ni 1$ to‘laydi. A ishtirokchi esa katta ehtimol bilan olmani
auksionda sotib olishiga garamay pulini to‘lamay ketib qoladi, chunki u 5$ taklif qilish orqali,
boshlang‘ich narxiga nisbatan taklif narxi 2,5 barobar yuqori bo‘lgan farq bilan narxni sun’iy oshirib
yubordi shuningdek, boshlang‘ich narxiga nisbatan 2 barobar yuqori bo‘lgan farq bilan narxni ya’ni
43 to‘laydi.

Bunday holatda A ishtirokchi zakalat puliga kuyadi, sotuvchi 1$ + zakalat pulga ega bo‘ladi,
agar zakalat miqdori 10 % ni ya’ni 20 sentni tashkil qilsa, 1 dollar 20 sentga bitta olma sotiladi va
ikkinchi olma sotilmay goladi. VCG ning maqsadiga ko‘ra, olmalar A va B ishtirokchilariga 5$ + 2$
= 78 dollarga sotilib, ikkinchi eng yuqori narxni ya’ni 4§ + 1§ = 5§ to‘lashlari, ya’ni har bir olma
uchun 2,5 $ to‘lanishi ko‘zlangan edi. Ammo, amalda esa bitta olma ziyonga sotildi ya’ni 1$ ga,
ikkinchi olmani esa ishtirokchi sotib olmadi va 0,2% zakalat puliga kuydi jami 1,2 $ sotuvchi hisobida
goldi. Natijada sotuvchi bitta olmadan 1,2$ — 2,5$ = 1,38 ziyon ko‘rdi va ikkinchi olmasi sotilmay
goldi.

Bizningcha, yugoridagi misolda keltirilgan holatda olmalar C ishtirokchiga sotilgan taqdirda
sotuvchiga va savdo tashkilotchisiga ko‘proq foyda olib keladi:
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C ishtirokchiga sotildi deylik, natijada C ishtirokchi katta ehtimol bilan olmani pulini to‘laydi,
chunki u 2 ta olmaga 6§ taklif qildi, olmaning boshlang‘ich narxiga nisbatan taklif bahosi 1,5 barobar
yugori bo‘lib, narxni sun’iy oshirish holati kuzatilmadi. Natijada sotuvchi olmalar uchun ikkinchi eng
yugqori narxga ya’'ni 6$ ga ega bo‘ldi.

Agar C ishtirokchi kichik ehtimol bilan olmalarning narxini auksion savdoda sun’iy oshirgan
bo‘lsa va pulini to‘lamasa, u holda 10 % zakalat pullariga kuyadi, 0,28 + 0,2$ = 0,4$. Natijada
sotuvchi 40 sent foyda bilan savdoni yakunlaydi va olmalarning xar ikkisi ixtiyorida qoladi va
savdosini gqaytadan tashkillashtirishi mumkin bo‘ladi.

Bizningcha, VCG auksion mexanizmini to‘g‘ri qo‘llash orqali ko‘p obyektli sotuvlarni
rag‘batlantirish samarali natija beradi. Shuningdek, zakalat puli migdori past migdorda belgilanib,
savdo tashkil etilgan taqdirda, yuqori ehtimol bilan obyektni sotib olgan ishtirokchi pul to‘lovini
amalga oshirmay ketib qolishi mumkin. Xaridorning savdoni manipulyatsiya qilishi ogibatida
sotuvchining zarar ko‘rish ehtimoli oshadi va shu sababli zakalat migdori yuqoriroq belgilanishi
magsadga muvofiq.
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